
Market Management der Allianz Gruppe

(ac) Seit Februar 2012 leitet Dr. Gunter Hanel den Be-
reich „Branding, Digital und Direct“ im Market Ma-
nagement der Allianz Gruppe in Österreich. In seinem 
neuen Wirkungsbereich zeichnet er für die Agenden 
Werbung, digitale Medien, Direct und Business Deve-
lopment verantwortlich. Der 45-jährige Jurist und Be-
triebswirt startete seine Karriere nach einer wissen-
schaftlichen Tätigkeit an der Wirtschaftsuniversität Wien 
im Jahr 1998 in der Allianz als Assistent des Vorstands-
vorsitzenden. Nach einjähriger Tätigkeit in der Kon-
zernzentrale in München kehrte Hanel im Jahr 2002 

wieder nach Wien zurück und übernahm die Agenden des Kundengruppen-
managers für gehobene Privatkunden. Bereits ein Jahr später wurde ihm die 
Leitung des Bereiches Firmenkunden übertragen. Zuletzt war Hanel für Di-
rect-Insurance und Business Development im Market Management verant-
wortlich. Sein Vorgänger Mag. Gerald Enderle wechselte in den Vertrieb. W

EFS Euro Finanz Service  
Vermittlungs AG mit  
neuenDirektoren

(ac) Seit Anfang des Jahres 2012 gibt 
es mit Michael Reisberger und Ro-
land Schnegg zwei neue Direktoren 
in der EFS-AG. Michael Reisenber-
ger verzeichnet seit Start der EFS in 
Österreich viele Erfolge. Der gebürti-
ge Pongauer leitet ein Team mit 168 
Mitarbeitern und ist für die Betreu-
ung von rund 12.000 Kunden verant-
wortlich. Aktuell leitet er die Stand-
orte Innsbruck, Wörgl, St. Johann i. 
Pg., Puch/Urstein, Tamsweg, Liezen, 
Mondsee und Eugendorf. Auch Ro-
land Schnegg wurde zum Direktor 
für die EFS Euro Finanz Service Ver-
mittlungs AG befördert. Er leitet ein 
Team mit 72 Mitarbeite-rInnen in 
den Bürostandorten Salzburg, Ro-
senheim und Klagenfurt und ist für 
die Betreuung von rund 5400 Kun-
den verantwortlich. W

Michael Reisberger Roland Schnegg 

neuer Leiter Partnervertrieb bei Helvetia 

(ac) Der 44-jährige Versicherungs- und Finanzexperte 
Alexander Neubauer ist seit 16.03.2012 Leiter des Part-
nervertriebs bei Helvetia. In dieser Funktion wird er die 
Weiterentwicklung dieses bedeutenden Vertriebsweges 
vorantreiben. Er folgt in dieser Funktion Florian Wally 
nach, der sich nach fünf Jahren bei Helvetia einer neuen 
beruflichen Herausforderung stellen wird (siehe News 
recht unten. Neubauer hat über 20 Jahre Erfahrung in 
der Finanz- und Versicherungsbranche. Zuletzt war er 
im UNIQA Konzern als Verkaufsdirektor Area Manage-
ment Makler Service tätig. Neubauer über seine neue 

Aufgabe: „Ich arbeite seit vielen Jahren mit Maklern und Vertriebspartnern 
zusammen, kenne ihre Bedürfnisse und Anforderungen daher sehr gut. Mit 
innovativen Konzepten und Maßnahmen werden wir den Verkauf der Helve-
tia Produkte über die unabhängige Vertriebsschiene weiter vorantreiben.“ W

 im Bereich betriebliche 
Altersvorsorge

Florian Wally neuer CEO von 
BNP Paribas Cardif
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Alexander Neubauer

Personalrochade bei der NÜRNBERGER im Bereich betriebliche 
Altersvorsorge

(ac) Mit Jänner 2012 übernahm Patrick Weißegger als 
Leiter den neu geschaffenen Bereich betriebliche Al-
tersvorsorge der NÜRNBERGER Versicherung in der 
Direktion Wien. Der zertifizierte Berater für betriebli-
che Altersvorsorge (LSK) ist zuständig für Wien, Nie-
derösterreich und Burgenland. Der 35-Jährige erklärt, 
dass es sein Ziel ist, die erfolgreiche Zusammenarbeit 
mit den Vertriebspartnern in der bAV durch Service-
qualität und Know-how weiter zu intensivieren. Nach-
folger Weißeggers in der Vertriebspartnerbetreuung in 
Niederösterreich ist Michael Waldhart. Die berufli-

chen Stationen des 51-Jährigen führten ihn von der Leitung eines Stadtbü-
ros einer niederösterreichischen Versicherung über die Landesbausparkasse 
LB, bis zum Vertriebsleiter Europa für ein Liechtensteiner Investmenthaus. 
Nach seiner Rückkehr nach Österreich war er unter anderem als Verkaufs-
leiter für die S Finanz und als Organisationsleiter für Niederösterreich bei 
der Merkur Versicherung tätig. Besonderes Augenmerk möchte er dabei auf 
das Angebot der NÜRNBERGER Akademie legen. 

Patrick Weißegger


